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Marketing de nicho moderno
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O marketing de nicho on-line não é novo. Isso já ocorre há vários anos, mas apenas uma pequena porcentagem dos profissionais de marketing on-line que tentam isso é bem-sucedida. Embora não possamos ser específicos sobre exatamente por que as pessoas falham, é seguro dizer que estão sendo cometidos erros que levam os proprietários de sites de nicho a desistir.

É muito provável que a escolha do nicho errado seja um fator que contribui para os altos níveis de falha. Não conseguir tráfego suficiente para um site de nicho provavelmente também estará lá em cima. Portanto, neste guia, abordaremos tudo o que você precisa saber para avaliar adequadamente as ideias de nicho quanto à sua viabilidade e como direcionar tráfego direcionado para o seu site de nicho.

Você pode ver pessoas no espaço de marketing na Internet alegando que não é mais possível obter um bom lucro com o marketing de nicho. Isso não é verdade. Nem todos os nichos estão saturados, na verdade, isso é realmente algo impossível de acontecer.

Certamente, há mais concorrência nos dias de hoje, o que significa que você realmente precisa ser inteligente para ter sucesso. Se você seguir os conselhos deste guia, terá a chance máxima de sucesso. Não acredite no hype - o marketing de nicho funciona se você o fizer corretamente.

Existem sites de nicho sendo vendidos todos os dias por grandes quantias de dinheiro. Esses sites estão gerando renda regular e têm bons seguidores. Se o marketing de nicho não funcionasse, essa situação não existiria.

Portanto, se você se preparar adequadamente para o marketing de nicho, terá boas chances de sucesso. Outros profissionais de marketing on-line têm sido preguiçosos e procuraram atalhos para o sucesso do marketing de nicho. Não há atalhos. Você precisa estar preparado para arregaçar as mangas e fazer a pesquisa necessária para melhorar drasticamente suas chances de sucesso.

Depois de criar um site de marketing de nicho rentável, você poderá criar mais.
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O marketing de nicho é direcionado a uma parte específica de um mercado. Para ter sucesso com o marketing de nicho, você precisa:

1. Identifique o melhor nicho

2. Entenda o que os clientes do nicho querem e precisam

3. Forneça aos clientes o que eles querem e precisam

Trata-se de definir estritamente uma base de clientes em potencial. Estes são frequentemente um subconjunto de um setor maior. Pense sobre isso. A perda de peso é um mercado enorme e sempre em demanda. Mas tentar enfrentar esse nicho seria muito difícil.

Existem vários sub-nichos disponíveis neste nicho. aqui estão alguns exemplos:

· Perda de peso para homens

· Perda de peso para mulheres

· A dieta Paleo

· A dieta Keto

· Livrar-se da gordura da barriga

· Perda de peso para idosos

Cada um desses sub-nichos é muito grande. Um dos erros que os novatos em marketing de nicho cometem é tentar ir atrás de mercados massivos, como “perda de peso” por causa da demanda. O problema está em uma estratégia como essa: muitas pessoas que pesquisam esse termo procuram informações gratuitas e não têm nenhuma intenção de fazer uma compra.

Por outro lado, se você visar "a dieta Paleo", haverá várias palavras-chave de intenção comercial que você poderá seguir aqui. Na seção sobre pesquisa de palavras-chave, explicaremos isso com mais detalhes. Por enquanto, basta aceitar que há mais chances de fazer uma venda em um sub-nicho como este.

Por que você deveria se envolver com o Nicho Marketing?

Se você não tem certeza absoluta se deve se envolver com o marketing de nicho, observe estes benefícios:

A competição é menos intensa

Se você selecionar o sub-nicho certo, o mercado não estará tão cheio quanto um grande nicho. Muitas pessoas não se incomodam com o nicho escolhido, pois não pensam que ele é grande o suficiente. Algumas empresas têm muito dinheiro para investir em nichos maiores, então deixe-as fazer isso.

Você pode realmente entender seu mercado-alvo

Realmente entender o seu cliente é essencial para o sucesso do marketing de nicho. Quando você se concentra em um nicho específico, pode realmente pesquisar para descobrir quais são os dados demográficos do seu mercado e o que eles estão procurando.

Você só ganhará dinheiro com seus esforços de marketing de nicho se fornecer a seus clientes o que eles estão procurando. Felizmente, existem várias maneiras de fazer isso e veremos que tipo de produtos e serviços você deve oferecer ao seu nicho de mercado em um capítulo posterior.

Você pode se tornar um especialista

Aumentar seu status de especialista no nicho escolhido ajudará você a atrair mais clientes em potencial para seu site e outros canais de marketing. Há todos os tipos de benefícios em se tornar um especialista em seu nicho, como obter referências (outras pessoas que gostam do seu conteúdo terão mais probabilidade de compartilhá-lo com os amigos) e você será visto como uma autoridade.

As pessoas gravitarão naturalmente em direção a figuras de autoridade em um nicho. Existem poucos especialistas em um nicho como a "dieta Paleo", em oposição a muitos no nicho muito mais geral da "perda de peso". Portanto, ao escolher um nicho direcionado, você aumenta suas chances de se tornar um poder dominante dentro dele.

É mais fácil comercializar em um nicho direcionado

Se você procura um nicho enorme como “perda de peso”, precisará gastar muito mais dinheiro, esforço e tempo alcançando seu público. Essa não é uma proposta prática para a maioria dos profissionais de marketing on-line que possuem finanças, tempo e recursos limitados.

Não há novos nichos de mercado

Muitos profissionais de marketing on-line cometem o erro de tentar encontrar um nicho de mercado totalmente exclusivo. Isso é apenas uma perda de tempo. Você precisa aceitar o fato de que não há novos nichos de mercado. Se você descobrir um nicho em que existe pouco ou nenhum marketing digital, é provável que haja uma boa razão para isso:

Não há dinheiro no nicho!

Não faz sentido gastar tempo, esforço e dinheiro se tornando um especialista em um nicho em que ninguém compra nada. Este é um hobby e bastante inútil nisso. Se isso soa brutal, então deve ser! Queremos que você tenha sucesso no marketing de nicho, o que significa ganhar dinheiro.

Você terá que gastar um pouco de dinheiro e certamente algum tempo e esforço para se estabelecer como um líder em seu nicho. Por que você faria isso por nada? OK, você pode ser totalmente apaixonado por um nicho e só quer retribuir à comunidade. Tudo bem, e se for esse o caso, este livro não é para você.

No final do dia, a concorrência no nicho escolhido é uma coisa boa, porque indica que as pessoas estão gastando dinheiro. Os profissionais de marketing on-line não gastariam continuamente em anúncios do Google, por exemplo, se não fosse esse o caso.

Evergreen Niches

Queremos terminar este capítulo com uma explicação dos nichos sempre verdes. Este é um termo que você provavelmente já ouviu falar, mas pode não entender completamente. Um nicho sempre-verde é aquele em que você pode fazer vendas o ano todo por vários anos.

Um bom exemplo de um nicho sempre-verde é "auto-ajuda" ou "desenvolvimento pessoal". Por quê? Porque sempre haverá muitas pessoas enfrentando os mesmos problemas ano após ano. Eles querem ser mais confiantes ou melhorar sua auto-estima. Eles querem saber como definir metas corretamente e alcançá-las. Um nicho sempre-verde não é afetado muito pelo tempo ou períodos do ano. Compare isso com o nicho "Halloween", por exemplo. Esta é uma oportunidade uma vez por ano para ganhar dinheiro. OK, você pode ganhar um pouco de dinheiro com pessoas que gostam de planejar o Halloween muito cedo, mas a maior parte das atividades acontecerá apenas no mês de outubro.

Aqui estão outros exemplos de nichos sempre verdes:

· Perda de peso

· Saúde e fitness

· Making Money Online (as coisas mudam rapidamente neste nicho, mas a demanda está sempre lá)

· Relacionamentos

· Culinária e Receitas

No próximo capítulo, examinaremos as melhores maneiras de apresentar uma lista de ideias de nichos de mercado que você pode testar antes de tomar sua decisão final ...
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Neste capítulo, examinaremos várias maneiras de gerar uma lista de possíveis nichos de mercado que você poderia buscar. Queremos deixar bem claro que você não vai decidir sobre o seu nicho nesta fase.

Muitos iniciantes no marketing de nicho ficam muito animados com a perspectiva e pulam essa fase. Embora entendamos a empolgação, não é uma boa ideia entrar em um nicho pelo qual você não possa se apaixonar ou que tenha poucas oportunidades de ganhar dinheiro.

Identifique suas paixões

Existem muitas informações sobre a escolha de um nicho de mercado e a maioria delas diz para você seguir suas paixões. Se você é realmente apaixonado por algo, isso faz muito sentido, pois você estará muito motivado para fazê-lo funcionar.

Mas nem sempre funciona. Se você é apaixonado por um nicho, mas o tamanho desse nicho é realmente pequeno, e as pessoas nele raramente compram algo, então está perdendo tempo. Encontrar um nicho pelo qual você possa se apaixonar é outra história e discutiremos isso mais adiante.

Concordamos que faz muito sentido entrar em um nicho de mercado pelo qual você é apaixonado. Lembre-se, nesta fase, você está apenas compilando uma lista de possíveis idéias de nicho. No próximo capítulo, veremos como você pode testar cada ideia quanto à viabilidade.

Portanto, recomendamos que você identifique os assuntos que realmente lhe interessam primeiro. Do que você é realmente apaixonado e conhecedor? Pegue uma caneta e um papel e comece a anotar as coisas que lhe interessam. Não faça julgamentos nesta fase.

Se você se encontra com dificuldades aqui, faça a si mesmo estas perguntas:

· Que hobbies eu tenho?

· Em que esportes estou interessado (se houver)?

· Como passo meu tempo livre?

· Sobre o que eu gosto de ler (online e offline)?

· Quais programas de TV realmente me interessam?

· Quais assinaturas de revista eu tenho?

· O que eu realmente sentiria falta da minha vida se não pudesse participar ou ler sobre isso?

· Que problemas eu tenho no momento?

· Que coisas eu procuro quando pesquiso on-line?

· Sobre o que eu gostaria de aprender mais?

· Que habilidades eu quero desenvolver?

· O que eu poderia melhorar na minha vida?

Esta é apenas uma pequena amostra das perguntas que você pode fazer a si mesmo. O que você está fazendo aqui é olhar introspectivamente para ver o que realmente lhe interessa. É provável que algumas coisas sejam significativamente mais interessantes do que outras, como hobbies, esportes, TV etc. Mais uma vez, não faça nenhum pré-julgamento. Depois de passar apenas alguns minutos fazendo isso, você poderá criar uma lista bastante longa. Se você ainda está lutando para ter muitas idéias neste momento, não se preocupe, pois há outras etapas que você precisa seguir.

Coloque seu chapéu de marketing

Agora é hora de olhar o mundo de uma perspectiva de marketing. Ao fazer isso, você poderá ter ainda mais idéias, mesmo que não tenha interesse por elas no momento. Não se preocupe, basta escrever as idéias.

Você vai bancar detetive aqui. Você precisa de uma caneta e notebook ou um dispositivo móvel onde possa anotar ou registrar idéias. É melhor começar a fazer isso no início de um novo dia. À medida que avança no seu dia, tome nota do seguinte:

· Quaisquer problemas que você encontrar

· Coisas ao seu redor que atraem sua atenção

· O tipo de conversa que você tem com outras pessoas

· O que estava na TV que agradava a você

· Os produtos e serviços que você usa

· Coisas que te fazem feliz

· Coisas que te deixam com raiva ou triste

· Atividades das quais você participa

Determine um tempo para parar de gravar essas coisas. Dê uma olhada em cada uma das quais você registrou e faça as seguintes perguntas:

· Há outras pessoas interessadas nas mesmas coisas?

· As pessoas estão gastando dinheiro para fazer essas coisas?

· Que tipo de problemas você e outras pessoas enfrentam?

· O que realmente fez você feliz / animado?

· O que fez você ficar com raiva / triste / frustrado?

Identifique essas coisas na sua lista de "marketing" onde você obtém uma resposta positiva ao fazer as perguntas. Qualquer uma dessas pode ser uma boa idéia de marketing de nicho, onde você pode ganhar dinheiro.

O que está funcionando agora?

Existem muitos sites diferentes que você pode olhar para saber quais são as tendências atuais e quais nichos de mercado estão funcionando no momento. Ao visitar esses sites, você pode ter idéias de marketing de nicho potencialmente mais lucrativas.

Amazon.com

O primeiro site que recomendamos que você visite é a Amazon. A Amazon vende uma tonelada de produtos todos os dias e eles são o maior varejista on-line do mundo. E a boa notícia aqui é que você pode se tornar um Associado da Amazon e promover os produtos na Amazon por uma comissão.

Clique no link "Departamentos" na parte superior da página e você verá um menu suspenso com todas as categorias listadas. Ao clicar em qualquer uma das categorias, você será direcionado para a página da categoria específica. Quando chegar à página da categoria, olhe no canto superior esquerdo da página e você verá vários sub-nichos.

Por exemplo, na categoria "Artes e artesanato", existem 13 sub-nichos, como "Artesanato", "Tecido" e "Tricô e crochê". Quando você clica em um desses sub-nichos, é provável que encontre mais sub-nichos para fornecer ainda mais idéias.

Na categoria principal, você verá vários produtos com o gráfico colorido laranja "Best Seller". Você pode encontrar os itens mais vendidos na Amazon, visitando este link:https://www.amazon.com/Best-Sellers/zgbs

Na verdade, isso muda a cada hora e você pode explorar esta página e ter muitas boas idéias.

Clickbank.com

Se você ainda não conhece o Clickbank.com, é o maior mercado de produtos digitais. Falaremos mais sobre produtos digitais versus produtos físicos em um capítulo posterior. Você pode dar uma olhada no mercado no Clickbank para ver em quais categorias os produtos estão.

Na página inicial, você verá várias categorias no lado esquerdo. No topo da página, há um link "Affiliate Marketplace". Cada uma das principais categorias possui subcategorias (ou nichos) para que você possa ter muitas idéias aqui.

Procure por fóruns ativos

Um fórum é um site baseado na comunidade em torno de um nicho específico. Você pode ver do que as pessoas estão falando e quais são seus interesses e problemas, visitando os fóruns certos. Eles também são um ótimo lugar para idéias de nichos de mercado.

Recomendamos que você visite FindAForum.net para facilitar a vida para você. Na página inicial, há uma seção nas 10 principais categorias que lhe dará muitas boas idéias. Na verdade, existe um link "Nichos" que você pode usar para encontrar boas idéias. '

Tendências

Existem várias maneiras de ver o que é tendência na Internet. Você pode obter idéias desses sites:

Twitter - basta fazer login na sua conta do Twitter e abrir a guia "Notificações". A partir daqui, você pode verificar se há tópicos de tendências

Google - vamos para https://trends.google.com/trends/?geo=US para ver o que é tendência no mecanismo de pesquisa do Google

A maioria das plataformas sociais tem maneiras de ver o que é tendência em sites como Facebook, Instagram e Pinterest.

Magazines.com

Apesar da popularidade da Internet, muitas pessoas ainda assinam revistas todos os meses. Então visite o site magazines.com e dê uma olhada no que está em oferta lá. Na parte superior da página, há um link "Best Sellers", então use-o para ver em quais revistas as pessoas estão assinando em grande número para obter ótimas idéias de nicho.

Flippa.com

Esta é a nossa arma secreta! Se você não conhece, a Flippa.com é o mercado líder mundial em compra e venda de sites. Com um pouco de escavação, você pode descobrir quais nichos estão sendo vendidos pelos preços mais altos e quais são os mais assistidos. Alguns sites de nicho foram vendidos por quantias incríveis de dinheiro nesta plataforma.

Recentemente, a Flippa publicou um post em seu blog, que fornece uma ótima visão do que realmente vende bem.
Aqui está um link para o post:
https://blog.flippa.com/revealed-the-niches-with-the-highest-chance-of-selling-and-more/

Neste ótimo post, você descobrirá:

· Nichos com maior chance de venda

· Os compradores de nichos estão mais interessados ​​em

· Nichos que buscam os preços mais altos

· Nichos com alta demanda e baixa oferta

· Métodos de monetização mais assistidos

Este é realmente um ótimo post que recomendamos que você dedique alguns minutos para ler. Ele fornecerá ótimas idéias de nicho. Se você for para a página inicial do flippa.com, clique no link "Sites" e selecione "Apenas vendidos" na lista suspensa. Aqui você verá exemplos de sites que foram vendidos recentemente e que receita os sites estavam gerando.

Você deve ter uma lista bastante grande de idéias de nichos de mercado até agora. O próximo capítulo discute como você pode testar as idéias para ver se valem a pena persegui-las…
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OK, agora você tem uma lista de idéias de nichos de mercado. O próximo passo é testar as idéias para ver se elas provavelmente serão lucrativas para você. Existem dois elementos muito importantes para isso:

Demanda e intenção comercial

A demanda é muito importante. Você não quer ir para um nicho muito pequeno. Se você não está recebendo um bom número de visitantes direcionados ao seu site, não vai ganhar muito dinheiro, se é que tem alguma coisa.

Você precisa de visitantes direcionados. São pessoas que têm interesse no seu nicho escolhido. Isso é econômico e aumentará suas chances de obter conversões. Não fique tentado a comprar amplo tráfego para o seu nicho. Muitos fornecedores vendem tráfego de países específicos, mas isso será apenas um desperdício de dinheiro.

O outro aspecto importante é a intenção comercial. Se o nicho é grande, mas ninguém gasta dinheiro nele, é necessário esquecê-lo. Não importa se você tem uma verdadeira paixão pelo nicho - se não há dinheiro a ser ganho, você está apenas perdendo seu tempo.

Você precisa tirar a emoção de sua decisão aqui. É possível que o melhor nicho da sua lista seja algo que você não conhece muito. Você precisa se perguntar se poderia se interessar e se apaixonar por isso, principalmente se isso lhe renderia muito dinheiro.

Tamanho do nicho

É bastante fácil e rápido verificar se o seu nicho é grande o suficiente ou não. Basta usar a ferramenta Planejador de palavras-chave do Googleaqui. Para usar o Planejador, você precisará de uma conta gratuita do Google Adwords. Isso não significa que você precise gastar dinheiro com o Google Ads. Você pode, se quiser, mas não é necessário nesta fase.

Você precisa decidir sobre uma boa palavra-chave inicial para suas idéias de nicho. Vamos usar um exemplo aqui. Na sua lista de idéias de nicho, você tem a dieta Paleo. Portanto, a palavra-chave semente que usaremos para o nosso exemplo é "dieta paleo". Digite isso no Google Keyword Planner:

Uma das melhores coisas do Google Keyword Planner é que ele fornece sugestões de palavras-chave relacionadas e mostra os volumes estimados de pesquisa. No momento da redação deste artigo, encontramos o seguinte:

	Palavra-chave
	Pesquisas mensais

	dieta Paleo
	100 mil - 1 milhão

	Paleo diet foods
	1k - 10k

	Plano de refeições Paleo
	1k - 10k

	Plano de dieta Paleo
	1k - 10k

	A dieta paleo
	1k - 10k

	Perda de peso Paleo
	1k - 10k

	Perda de peso da dieta Paleo
	1k - 10k

	Noções básicas da dieta Paleo
	1k - 10k



Havia mais termos e isso indica que há um bom volume de pesquisas nesse nicho. Certamente, essa é uma ideia de nicho de mercado que vale a pena seguir adiante. Você pode usar o Planejador de palavras-chave do Google para verificar todas as suas ideias de nichos rapidamente.

Qual é o melhor tamanho de nicho? Bem, não existe uma regra rígida, mas recomendamos que a palavra-chave seed tenha no mínimo 10.000 pesquisas por mês para que seja viável. No nosso exemplo, a "dieta Paleo" excede facilmente isso entre 100 mil e 1 milhão por mês.

Os números acima são os volumes estimados de pesquisa para os EUA. Você pode alterar isso para torná-lo mundial, onde os números geralmente serão maiores. Se você pretende comercializar apenas para um país específico, pode escolher isso no Google Keyword Planner para obter o volume de pesquisa mais preciso.

Recomendamos que você escolha mercados de nicho com apelo global. A dieta Paleo certamente se encaixa na conta, pois é popular em todo o mundo. Por que limitar suas opções se você não precisa?

Existem outras ferramentas de palavras-chave que você pode usar para esta pesquisa, mas é provável que o Planejador de palavras-chave do Google seja o mais preciso. É fácil de usar e gratuito, por isso não vale a pena usar mais nada em nossa opinião.


Propósito comercial

OK, você executou todas as suas ideias de nicho através do Google Keyword Planner e eliminou aquelas em que o tamanho do nicho é muito pequeno. O próximo passo é verificar a intenção comercial.

Neste ponto, queremos fazer a distinção entre produtos físicos e digitais. Você pode se tornar um afiliado da Amazon e promover seus produtos físicos. Os produtos físicos tendem a vender mais facilmente do que os produtos digitais, mas as comissões que você pode ganhar como afiliado são geralmente muito menores.

Como um novo afiliado da Amazon, você receberá apenas 4% de comissão sobre produtos físicos. Isso pode chegar a alguns centavos ou alguns dólares, dependendo do preço do produto. É uma boa ideia segmentar itens de alto valor na Amazon se você quiser ganhar um bom dinheiro. Um bom exemplo disso são as TVs de tela plana, que são vendidas a partir de US $ 1.000.

Os produtos digitais são guias, vídeos e software. Eles são algo que o cliente pode baixar instantaneamente ou ter acesso depois de fazer a compra. Como geralmente é mais difícil vender produtos digitais, as comissões são maiores, variando de 30% a 100%.

Normalmente, você pode esperar uma comissão de 50% em produtos digitais. No nicho de ganhar dinheiro online, existem alguns exemplos de produtos de baixo preço, oferecendo 100% de comissão. Normalmente, os produtos digitais estarão em um "funil" que abordaremos com mais detalhes posteriormente.

As melhores ideias de nichos de mercado têm oportunidades de produtos físicos e digitais. Existem muitos produtos de ambos os tipos disponíveis para você fazer uma comissão. Algumas idéias de nicho terão apenas produtos físicos disponíveis e alguns apenas produtos digitais. Isso é bom, desde que as pessoas do nicho estejam comprando.

Usando Amazon

Você pode usar a Amazon para verificar se há intenção comercial para suas idéias de nicho. Acesse Amazon.com e insira sua palavra-chave seed. Então, vamos continuar com o nosso exemplo de "dieta paleo".

Não haverá muitos produtos físicos para a dieta Paleo, pois trata-se de escolhas alimentares. O que encontramos foram muitos livros e alguns deles com um grande número de críticas. A contagem de revisões é importante, pois as pessoas que realmente compram os produtos as deixam.

É geralmente aceito que uma única revisão na Amazon significa que pelo menos 10 pessoas compraram o produto e até 1.000. Somente um pequeno número de pessoas deixará uma crítica; portanto, se houver centenas ou mesmo milhares de críticas, esse é um bom sinal de intenção comercial.

Portanto, execute as idéias de nicho restantes na Amazon e procure números de revisão. Idealmente, você deseja pelo menos 100 análises de um produto para sugerir boas intenções comerciais. Também haverá produtos relacionados e você também pode verificar os números de revisão.

Usando Clickbank

Como você sabe, o Clickbank é o mercado número um de produtos digitais. Então, vá para Clickbank.com e digite sua palavra-chave inicial na seção "Affiliate Marketplace". A primeira coisa a fazer é observar o número de produtos disponíveis. Para a "dieta Paleo", havia mais de 40 produtos disponíveis no momento da redação, o que é um bom sinal de intenção comercial.

Você pode refinar sua pesquisa alterando os resultados para mostrar a maior gravidade. Esta é uma medida do número de vendas de um determinado produto por afiliados na última semana. O principal produto da dieta Paleo no Clickbank tem uma gravidade de mais de 65 anos e há outros com uma gravidade de cerca de 50. Tudo isso é bom, pois mostra que as vendas estão acontecendo nesse nicho.

Pesquisa do Google

Outro bom teste para verificar se um nicho tem intenção comercial é procurar anúncios do Google ao realizar uma pesquisa no Google. Por isso, usamos o Google para fazer uma pesquisa por "dieta Paleo" e encontramos vários anúncios. Você também pode verificar isso usando o Google Keyword Planner. Quando você recuperar os resultados, verá uma coluna chamada "Competição". Esta é a competição por anúncios e, se você ver exemplos de concorrência média ou alta, isso significa que está sendo gasto dinheiro com anúncios.

Os anúncios do Google não são baratos e você pode pagar facilmente US $ 1 ou mais por um clique pelos melhores termos de palavras-chave.
Os anunciantes não gastariam esse dinheiro se não houvesse intenção comercial em seu nicho.

Outros métodos de intenção comercial

Existem várias redes de afiliados nas quais você pode descobrir quais produtos estão vendendo bem. Duas das redes mais populares são Commission Junction e Share A Sale. Ambas as redes têm análises para mostrar os melhores valores de EPC (ganhos por clique) e ganhos de rede.

Não é essencial que você use essas redes para validar a intenção comercial de suas idéias de nicho. Eles são úteis apenas para validar ainda mais uma ideia. Você precisará se tornar membro da Comissão Junction para usar suas análises e isso não será possível neste estágio se você ainda não tiver uma configuração de nicho no site.

Outra maneira de monetizar seu site de nicho é promovendo ofertas de CPA (custo por ação). Geralmente, essas ofertas pagam pequenas comissões a você pelos visitantes, fornecendo detalhes específicos, como um endereço de e-mail. Isso é muito mais fácil do que fazer uma venda de um produto.

Se você está interessado no conceito de CPA, pode verificar quais ofertas estão disponíveis usando um site muito útil chamado Oferecer Vault. Tudo o que você precisa fazer aqui é inserir sua palavra-chave inicial na caixa de pesquisa e você verá todas as ofertas relevantes de CPA exibidas.

Você pode verificar o Facebook e outras plataformas sociais para ver se existem grupos para suas ideias de nicho. Basta fazer login no Facebook e realizar uma pesquisa usando sua palavra-chave seed. Quando usamos a "dieta Paleo" para pesquisar, encontramos vários grupos no Facebook com muitos membros. Experimente isso em outras plataformas, como Reddit, Pinterest e Instagram.

Procure fóruns sobre as ideias de nicho. Se houver vários fóruns e eles estiverem ativos, é um bom sinal de que há muito interesse em um nicho. Você pode ir mais fundo para descobrir se há postagens apaixonadas sobre problemas específicos em que você pode fornecer uma solução comercial.

Hora de decidir

Nesse estágio, você deve ter um pequeno número de idéias de nicho em sua lista. Ao executar os testes descritos acima, você os verificou como sendo de bom tamanho e com intenção comercial. Então, como você escolhe uma ideia de nicho para começar?

Bem, a primeira coisa que recomendamos é que você leia a pequena lista e escreva como se sente sobre cada uma delas. Você já está interessado ou apaixonado por algum deles? Você poderia desenvolver um forte interesse em algum deles?

Digamos que agora você tenha 2 ou 3 idéias. O que você pode fazer é testar cada um deles em pequena escala. Isso envolverá a criação de um pequeno site para cada ideia de nicho. Você precisará adicionar algum conteúdo (digamos 3 artigos em cada) que terá um plano de ação para um produto ou serviço do qual você é afiliado.

Inscreva-se no Google Adwords e exiba anúncios para cada nicho (mínimo de 100 cliques por nicho). No final, você pode analisar os resultados para ver se fez alguma comissão ou obteve alguma inscrição na lista de e-mails, etc.

Tudo bem, agora que você decidiu o nicho que escolherá, é hora de criar seu primeiro site de nicho, que será apresentado no próximo capítulo…
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Antes de começar a ficar empolgado com a configuração do seu novo site de nicho, você precisa pensar em como obterá tráfego direcionado para ele. Em um capítulo posterior, discutiremos várias maneiras de fazer isso, mas queremos iniciar este capítulo discutindo SEO (otimização de mecanismo de busca).

Muitos profissionais de marketing on-line pensam que o SEO é realmente muito difícil nos dias de hoje com todas as mudanças que o Google fez no algoritmo do mecanismo de busca. Mas este é um grande erro, porque é realmente mais fácil classificar as páginas da Web agora se elas forem otimizadas corretamente.

Portanto, a primeira coisa que você precisa fazer é:

1. Pesquisa de palavras-chave

Os melhores sites de nicho começam com uma pesquisa abrangente de palavras-chave. Já mencionamos o Planejador de palavras-chave do Google e como você pode usá-lo para identificar volumes de pesquisa e palavras-chave relacionadas ao seu nicho. Você precisa dar um passo adiante agora.

Seu site de nicho precisa ser organizado com base nos diferentes tipos de palavras-chave que você descobrir. Recomendamos que você use a plataforma de blogs WordPress para o seu site de nicho e é muito fácil configurar categorias diferentes com isso. É isso que o Google e os outros mecanismos de pesquisa querem que você faça. Então, você deseja gerar uma lista de tantas palavras-chave quanto possível. Você não classificará suas páginas da web individuais para todas essas palavras-chave, mas certamente o classificará para algumas delas. À medida que seu site cresce e se torna mais uma autoridade, você começará a classificar-se para alguns dos termos mais competitivos.

Pense no futuro agora. SEO não é uma solução de tráfego rápido, mas de longo prazo. Você pode obter tráfego para o seu site de nicho usando outros métodos à medida que o site se desenvolve. Mas você sempre precisa ter o SEO como base do seu site de nicho.

Acesse o Planejador de palavras-chave do Google e comece digitando sua palavra-chave inicial. Como dissemos anteriormente, o planejador fará sugestões para palavras-chave relacionadas. Você pode usar essas palavras-chave relacionadas para encontrar outras palavras-chave relacionadas.

Separe algumas horas para criar sua lista inicial de palavras-chave. Não é difícil criar centenas de palavras-chave diferentes para o seu site de nicho. Você pode exportar as palavras-chave encontradas no Google Keyword Planner no formato CSV e criar planilhas do Microsoft Excel (ou outro formato) a partir disso.

Essas planilhas serão suas listas principais de palavras-chave. Você terá algumas palavras-chave de duas palavras, como "Dieta Paleo", algumas palavras-chave de três palavras, como "Perda de peso Paleo" e várias palavras-chave de quatro e mais palavras que serão suas palavras-chave de "cauda longa".

As palavras-chave de cauda longa não terão grande volume de pesquisa, mas serão muito mais fáceis de classificar sem muito esforço. Este será o começo do seu tráfego livre nos motores de busca. O tráfego do mecanismo de pesquisa é o melhor porque é realmente direcionado.

Se alguém estiver procurando por "perda de peso da dieta Paleo", isso é muito específico. Eles estão realmente interessados ​​em usar a dieta Paleo para perder peso. Suas páginas da web precisam estar nos resultados da pesquisa para esses tipos de termos, para que você possa fornecer as respostas que as pessoas procuram e gerar um novo lead para sua lista de e-mail ou fazer uma venda ou comissão.

Você precisa entender que todas as palavras-chave encontradas terão um nível de competitividade nos mecanismos de pesquisa. Geralmente, quanto maior o volume de pesquisa, mais competitivo será o termo da palavra-chave (há exceções, é claro).

Se uma palavra-chave for muito competitiva, levará muito tempo para você ter uma classificação alta no Google e nos outros mecanismos de pesquisa. Para um único termo, como "Paleo", provavelmente será impossível você classificar na primeira página para isso, não importa o que você faça.

Portanto, você precisa saber o quão competitivas são as palavras-chave na sua lista e determinar como elas são competitivas. Observe que isso não é o mesmo que a coluna "Concorrência" no Google Keyword Planner. Esta é a competição de anúncios e não será de nenhuma utilidade para você.

É possível fazer uma avaliação da concorrência de palavras-chave manualmente, mas isso requer muita habilidade e tempo. Felizmente, existem outras maneiras de fazer isso. Aqui estão os dois métodos que recomendamos:

Tráfego Travis

Esta é realmente uma ótima ferramenta de SEO usada pelos profissionais, mas muito poucos nichos de marketing. Você pode baixar uma versão gratuita emTrafficTravis.com. O software faz muitas coisas boas para o SEO, mas uma das mais valiosas é que ele informa a competitividade das palavras-chave.

Recomendamos que você baixe a versão gratuita e experimente primeiro. Você pode ver apenas algumas palavras-chave por dia com a versão gratuita, mas pode ver se gosta do software e decidir se compra ou não a versão profissional por cerca de US $ 97.

Quando você usa o Traffic Travis para estimar a concorrência em SEO de uma palavra-chave, ela informa o que ela acredita ser o nível de dificuldade. Este é o intervalo:

· Fácil

· Relativamente fácil

· Médio

· Difícil

· Muito difícil

· Extremamente difícil

Qualquer coisa que seja "fácil", "relativamente fácil" ou "média" é um jogo justo. Os outros terão muito mais trabalho. O Travis do tráfego consulta o Google várias vezes para estimar a dificuldade das palavras-chave e, ultimamente, o Google impôs restrições a isso, portanto, a análise de centenas de termos ao mesmo tempo não é mais possível.

Ahrefs.com

Este é um serviço de assinatura paga. Eles têm uma oferta de US $ 7 por 7 dias no momento da redação deste artigo.aqui.Ahrefs é o rei dos programas de análise de SEO. Ele fornecerá informações mais precisas e atualizadas do que qualquer outro programa disponível no mercado.

Ele também possui um recurso para medir a dificuldade das palavras-chave de maneira semelhante ao Traffic Travis. A diferença é que o Ahrefs já possui todas essas informações armazenadas para que não haja espera pelos resultados. Se você é sério sobre SEO, os preços das assinaturas mensais começam em US $ 99 por mês.

Portanto, para resumir, você precisa de uma lista de palavras-chave adequadas para o seu site de marketing de nicho e precisa conhecer a dificuldade ou a concorrência das palavras-chave para cada palavra-chave. Então você pode começar a otimizar seu site e o conteúdo que você publica de acordo com essas informações.


2. Nome de Domínio e Hospedagem na Web

Você precisará comprar um nome de domínio e hospedagem para o seu site de nicho. Recomendamos que você escolha um nome de domínio .com e que esse nome tenha alguma relevância para o seu nicho.

É muito fácil registrar um nome de domínio. Recomendamos godaddy.com e namecheap.com como registradores de domínio de alta qualidade para o seu novo nome de domínio. Ambos os sites têm um recurso no qual você pode verificar a disponibilidade de um nome.

Então usamos godaddy.com e entramos no PaleoSage. O arquivo .com foi retirado, mas o ThePaleoSage.com estava disponível no momento da redação. Este seria um bom nome para escolher, pois sugere sabedoria e contém a palavra "Paleo".

Alguns anos atrás, era realmente importante registrar um nome de domínio com sua palavra-chave principal. Atualmente, ele tem muito pouco efeito, se houver, mas sempre recomendamos que você tenha um nome de domínio que faça com que as pessoas se sintam confortáveis ​​e que tenham acessado o site certo.

Um nome de domínio .com custará cerca de US $ 10 por ano. Você está efetivamente alugando seu nome e precisará renová-lo todos os anos. Para criar seu site de nicho em torno do seu nome de domínio, você também precisará de uma conta de hospedagem na web.

Existem muitas empresas que oferecem contas de hospedagem na web a partir de US $ 3 por mês. Algumas dessas empresas oferecem um nome de domínio gratuito com a hospedagem, mas recomendamos que você escolha um nome de godaddy ou namecheap, pois é mais limpo.

Pense a longo prazo aqui. Você vai criar um ativo valioso. Um site de nicho de sucesso pode ser vendido por muito dinheiro e você não deseja se envolver em uma disputa com sua empresa de hospedagem de sites, se quiser vender seu site.

Aqui estão algumas coisas importantes a serem observadas em um host:

· O custo mensal

· A localização dos servidores da web (por exemplo, EUA, Reino Unido, Europa, Ásia, etc.)

· Quantos nomes de domínio você pode hospedar?

· Quanto espaço em disco você terá?

· Quanta largura de banda (tráfego da Internet) você obterá?

· O host possui o WordPress com um clique para instalar o software?

OK, vamos dar uma olhada em cada um deles:

O custo - a hospedagem na web pode começar a partir de US $ 1 por mês e subir para centenas por mês. Sugerimos que você escolha um host que ofereça todas as coisas da lista acima por cerca de US $ 10 a US $ 15 por mês

Localização do servidor da Web - se você acredita que a maioria do seu público estará nos Estados Unidos, por exemplo, é melhor escolher um host da Web com servidores. Seu site será carregado mais rapidamente para seus clientes em potencial, o que é muito importante.

Quantos nomes de domínio - se o seu host permitir apenas adicionar um nome de domínio à sua hospedagem, se você quiser criar outro site, precisará comprar outro pacote de hospedagem. Procure por hosts da web que ofereçam vários ou mesmo nomes de domínio ilimitados.

Espaço em disco - ao criar um site, você adicionará vários arquivos aos seus servidores de hospedagem na web. Atualmente, muitos hosts da web oferecem espaço em disco ilimitado; portanto, preste atenção nisso.

Largura de banda - alguns hosts da web limitarão a quantidade de largura de banda que você pode usar todos os meses. Portanto, procure por hosts da web que ofereçam largura de banda ilimitada.

Instalação com um clique do WordPress - isto é muito importante. Muitos hosts da web terão um recurso no qual você pode instalar a plataforma de blog WordPress gratuita em seu nome de domínio com um clique do mouse. Você precisa disso, pois vai usar a plataforma de blogs WordPress para criar seu site (isso é diferente de um site gratuito no WordPress.com).

Nós recomendamos hostgator.com para sua hospedagem na web. Eles existem há anos e estão acostumados a lidar com profissionais de marketing na Internet. Eles têm pacotes diferentes disponíveis que oferecem domínios ilimitados, instalação com um clique do WordPress, largura de banda ilimitada ou ilimitada e espaço em disco e servidores nos EUA por cerca de US $ 10 por mês.

Existem muitos outros bons hosts da web disponíveis que podem fornecer um acordo semelhante. Pesquise comparações de host da Web no Google para saber mais. Sempre escolha um host da Web que tenha o recurso de instalação com um clique do WordPress.

Depois de registrar uma conta de hospedagem na web, você precisará apontar seu nome de domínio para ela. Existem muitos vídeos no YouTube para mostrar como fazer isso e é muito mais fácil do que parece.

3. Instale o WordPress

Quando você compra sua conta de hospedagem, você recebe acesso a ela usando um URL especial (endereço do site). Geralmente, você obtém acesso usando um recurso chamado cPanel. Você pode fazer um grande número de coisas com o cPanel e um dos melhores recursos é a instalação automática da plataforma de blogs WordPress.

Normalmente, haverá um ícone no cPanel para instalações do WordPress com um clique. Clique nele e preencha os detalhes relevantes, como o nome do seu site e o endereço do administrador. Se você precisar fornecer uma senha, verifique se ela é forte e anote-a. Em seguida, clique em "Instalar" e, alguns segundos depois, seu site estará pronto.

Existem atualizações regulares para a plataforma de blogs WordPress e, com a maioria dos bons pacotes de hospedagem, eles serão instalados automaticamente no seu site, o que é realmente conveniente. Você sempre deseja trabalhar com a versão mais recente do WordPress por segurança e por outros motivos.

Por que recomendamos o WordPress em vez de outras plataformas de sites? Bem, a principal razão é que é tão fácil de instalar e usar. Você não precisa de nenhum conhecimento técnico para instalar e executar um site WordPress.

Você também pode personalizar seu site WordPress usando temas e plugins. Um tema determinará a aparência do seu site. Existem milhares de temas gratuitos disponíveis e alguns temas premium também. Depois de encontrar o tema desejado, você pode instalá-lo com um clique e personalizá-lo para adicionar seu logotipo ou alterar o esquema de cores.

Um plug-in é um pedaço de código que aprimora os recursos do seu site WordPress. Por exemplo, existem bons plugins para SEO, como "All In One SEO", que é totalmente gratuito e altamente recomendado. Você pode otimizar todas as suas páginas da web usando este plugin.

Existem milhares de plugins gratuitos e premium também que melhorarão seu site de nicho, para que você ofereça uma melhor experiência aos seus usuários e maximize suas chances de conseguir que suas páginas e postagens sejam classificadas nos mecanismos de pesquisa.

Você pode descobrir muito mais sobre plug-ins úteis do WordPress realizando uma pesquisa no Google ou procurando no YouTube.com. Certamente, recomendamos que você instale um bom plug-in SEO e crie um formulário de conteúdo com um plug-in e confira plug-ins que aceleram o carregamento do seu site.

É tão fácil criar novas páginas da Web usando o WordPress. Você tem a opção de criar uma página ou uma postagem. É melhor usar páginas para páginas estáticas, como "Sobre nós", "Termos e condições" e outras páginas legais. Não ignore essas páginas, pois o seu site fica mais profissional e o Google e os outros mecanismos de pesquisa também esperam vê-las.

Para o seu conteúdo geral, você pode criar postagens. Sempre criamos nossas postagens usando um processador de texto como o Microsoft Word e, quando estamos satisfeitos com elas, copiamos e colamos em uma nova postagem.

Você pode adicionar facilmente mídia às suas postagens, como imagens e vídeos. No mínimo, recomendamos que você adicione pelo menos uma imagem para separar as coisas. Um bloco contínuo de texto não é atraente para seus visitantes. Vídeos relevantes são sempre uma boa ideia.

Quando você cria uma nova página ou publicação, ela fica no modo "rascunho". Ele só será publicado na Internet quando você o "publicar". Você pode fazer alterações em qualquer conteúdo publicado com muita facilidade usando as ferramentas de edição do WordPress.

4. Cabeçalho do logotipo e site

Recomendamos que você gaste alguns dólares em criar um logotipo profissional e um cabeçalho de site criados para o seu novo site de nicho. Se você é um designer gráfico, pode criar o seu próprio, mas, se não, então existem alguns bons serviços para isso no fiverr.com.

Procure designers que tenham muitas recomendações positivas. Diga a eles o nome do seu site e o nicho. Diga também as medidas para o cabeçalho (você poderá encontrá-lo nos detalhes do tema).

Diga ao designer qual estilo de design você deseja e o esquema de cores. Se você já instalou o tema do WordPress, dê ao designer seu nome de domínio para que ele possa combinar com tudo. Realmente vale a pena o esforço e as despesas para ter seu próprio logotipo e cabeçalho de site exclusivos.
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O conteúdo é realmente rei! Se você publicar conteúdo de baixa qualidade em seu site, afastará seus visitantes. Se você for a um site ruim, quais são as chances de voltar lá novamente? Sem chance, certo? Portanto, lembre-se disso ao criar o conteúdo para o seu site.

É tudo sobre qualidade e não quantidade. Recomendamos que você publique conteúdo com bastante regularidade para manter seus visitantes e os mecanismos de pesquisa felizes. A melhor maneira de fazer isso é desenvolver um plano de conteúdo. Você pode criar um plano de conteúdo com base na pesquisa abrangente de palavras-chave que você fez como o primeiro passo para configurar seu site de nicho. Ao criar seu plano de conteúdo, não se preocupe em como você escreverá cada parte do conteúdo. Existem várias maneiras de fazer isso, como discutiremos aqui.

1. Escreva o conteúdo você mesmo

Se você não é especialista no conteúdo que deseja escrever, não se preocupe, pois em breve poderá se tornar um. Basta usar o Google e encontrar páginas da web com as informações necessárias. Reescreva essas informações para que sejam únicas e você tenha sua postagem!

Em termos de tamanho da postagem, recomendamos que você insira pelo menos 500 palavras por postagem. É uma boa idéia variar a quantidade de palavras que você usa, pois isso parece mais natural para os mecanismos de pesquisa.

As postagens longas (1.500 palavras ou mais) tendem a se classificar melhor nos mecanismos de pesquisa do que as postagens mais curtas, mas essa não é uma ciência exata. Pense primeiro nos seus leitores e não nos motores de busca. Se seus leitores gostarem do seu conteúdo, eles voltarão para saber mais.

Ao escrever suas novas postagens, sempre selecione algumas palavras-chave para incluir e adicione-as de maneira natural. Determine sua palavra-chave mais importante e adicione-a ao título da postagem. Use as outras palavras-chave no corpo de suas postagens. Não exagere nas palavras-chave e use-as com muita frequência, pois isso pode ser visto como preenchimento de palavras-chave pelos mecanismos de pesquisa.

Sempre verifique suas novas postagens quanto à exclusividade. Use um serviço como copyscape.com para verificar isso. Vale a pena gastar alguns centavos nisso para garantir a exclusividade. Se sua postagem não for exclusiva, será difícil classificá-la no Google e nos outros mecanismos de pesquisa.

2. Terceirize sua redação de conteúdo

Muitos proprietários de sites de nicho não querem escrever suas próprias postagens, pois sentem que não são bons em escrever ou simplesmente não podem se incomodar em passar o tempo fazendo isso. Ter um bom escritor a bordo para escrever suas postagens é uma boa idéia, pois você pode gastar seu tempo gerando mais tráfego para seu site.

Onde você encontra um bom escritor? Bem, existem muitos lugares em que você pode encontrá-los, como sites baseados em shows como fiverr.com e peopleperhour.com e sites de projetos como upwork.com, freelancer.com e guru.com.

Se você estiver escolhendo um escritor pela primeira vez, organize uma reunião por mensagem instantânea com eles. Diga a eles o que você está procurando, e conte sobre a experiência deles e envie algumas amostras do trabalho deles.

Existem outros sites onde você pode obter artigos criados com muito baixo custo. Não vamos nomear esses sites aqui, mas o preço cobrado contará sua própria história. É provável que um artigo de US $ 5 seja escrito por uma pessoa cujo primeiro idioma não seja o inglês. Às vezes, você pode ter sorte, mas na maioria das vezes precisará enfrentar erros gramaticais e muito mais.

Existem escritores profissionais confiáveis ​​em sites como o Fórum do Guerreiro. Você pode verificar as resenhas antes de decidir. Uma coisa a notar é que bons escritores geralmente estão ocupados e você pode ter que esperar alguns dias para que seu conteúdo seja criado. Normalmente vale a pena esperar.

Informe ao seu escritor o assunto do seu conteúdo e todas as palavras-chave que você deseja incluir. Diga também a eles qual a chamada à ação que você deseja no final do conteúdo. Deseja que os leitores participem da sua lista de e-mail ou consultem a página de um produto? Depois de encontrar um bom escritor, trate-os bem, pois são bem raros.

3. Use conteúdo PLR

Existem muitos sites diferentes que fornecem conteúdo de direitos de marca própria (PLR) que você pode comprar de forma barata e usar no conteúdo do site. Recomendamos que você reescreva (ou terceirize a reescrita) de qualquer conteúdo de PLR, pois é muito provável que muitas pessoas que compraram o PLR o tenham copiado e colado.

Você pode comprar conteúdo PLR de boa qualidade em praticamente qualquer nicho atualmente. É possível comprar pacotes de artigos que você pode reescrever e usar como postagens para o seu site de nicho. Existem também pacotes de PLR ​​com eBooks e relatórios de ímã de chumbo. Você pode renomear o eBook para torná-lo seu e vendê-lo em seu site. Use o ímã de chumbo para criar uma lista.

Mesmo se você não usar o conteúdo dos pacotes PLR para o conteúdo do seu site, certamente poderá obter boas idéias. A maioria dos bons sites de PLR ​​mostra um índice para o e-book e você pode procurar por ideias sem precisar comprar nada.

4. Alertas do Google

Existem outras pessoas no seu nicho que publicam novo conteúdo regularmente e você pode encontrar novo conteúdo configurando um Alerta do Google para o seu nicho. Isso é muito fácil se você tiver uma conta do Gmail.

Você receberá alertas na sua caixa de entrada quando o Google descobrir novos conteúdos sobre o seu nicho. Basta verificar este novo conteúdo e ver se você pode obter novas idéias para seu próprio conteúdo.
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Queremos que você tenha um site de nicho atraente com conteúdo de alta qualidade que seus visitantes irão adorar. Mas você não ganhará dinheiro com seu site de nicho se não receber tráfego direcionado suficiente. Muitos sites de nicho falham devido ao baixo número de visitantes. É uma loucura gastar tempo e esforço encontrando o nicho certo, configurando seu site, adicionando um sistema de geração de leads (lista de e-mail) e promovendo ofertas relevantes se você não receber visitantes.

Portanto, depois de configurar seu site de nicho e ter algum conteúdo de alta qualidade, você deve se concentrar na geração de tráfego direcionado. Você pode fazer isso sozinho ou terceirizar parte ou toda essa atividade. Aqui estão algumas ótimas maneiras de direcionar tráfego para o seu site de nicho:

1. SEO

Já discutimos que o SEO deve ser a base do seu site de nicho. Essa é uma estratégia de longo prazo, mas você precisa se esforçar no início e depois continuamente para colher os frutos mais tarde. O tráfego direcionado gratuito dos mecanismos de pesquisa deve ser o objetivo de todos os profissionais de marketing de nicho inteligente.

Você precisa garantir que seu site e cada conteúdo publicado sejam otimizados para SEO.
Este não é um guia sobre SEO e há muitas informações disponíveis sobre o assunto online.

A pesquisa de palavras-chave é essencial e você precisa usar as palavras-chave em seu site e nas postagens individuais. Isso é chamado de otimização "no local" ou "na página". Preste muita atenção aos títulos de suas postagens para garantir que eles sejam ricos em palavras-chave. Use as tags de cabeçalho no WordPress e adicione palavras-chave em algumas delas.

O outro ingrediente essencial para o sucesso do SEO é obter links de outros sites para suas postagens. Esses são backlinks e os mecanismos de pesquisa avaliarão seu site pela qualidade dos backlinks que você possui. Novamente, você mesmo pode criar backlinks ou terceirizar isso. Tenha cuidado com os backlinks que você obtém, pois links de baixa qualidade podem prejudicar suas classificações.

2. Marketing de Conteúdo e Mídias Sociais

Você pode usar as várias plataformas de mídia social, como Facebook, Twitter, Pinterest, LinkedIn e Instagram, para criar seguidores e fornecer um ótimo conteúdo. Quando você publica postagens de alta qualidade nessas plataformas sociais, outras pessoas comentam e compartilham com seus amigos.

Algumas plataformas de mídia social como o Facebook e o LinkedIn têm grupos dedicados a nichos específicos. Você pode participar e fazer contribuições úteis para se estabelecer como especialista. Por que não começar seu próprio grupo? Quando você tem um número maior de seguidores, pode criar seu próprio grupo no seu nicho e controlar tudo.

Existem opções de publicidade paga nas plataformas de mídia social que podem ajudar a criar seus seguidores de maneira relativamente barata. Por exemplo, você pode criar uma postagem no Facebook e, em seguida, "aumentar" isso para atrair mais seguidores para sua página.

Como sempre, seu conteúdo precisa ser da mais alta qualidade e atraente. Você não precisa criar postagens muito longas para as plataformas sociais. Seu objetivo sempre deve ser levar as pessoas a visitar seu site. Quando as pessoas comentarem suas postagens, reaja rapidamente e agradeça a elas.

3. Marketing de Vídeo

Usar sites como o YouTube.com para direcionar tráfego para seu site é muito eficaz. Muitos profissionais de marketing de nicho não farão isso, pois não gostam da ideia de ter que criar vídeos. A verdade é que a maioria das pessoas prefere o vídeo hoje em dia à leitura de longas mensagens de texto. Faça o que for necessário para criar vídeos envolventes de alta qualidade. É muito mais fácil classificar um vídeo do YouTube nos motores de busca do que uma página da web. Portanto, você precisa otimizar seus vídeos adequadamente para que eles tenham a chance máxima de obter uma boa classificação. Preste muita atenção ao título, descrição e tags de vídeo aqui.

4. Email Marketing

O dinheiro está na lista, portanto, certifique-se de criar um! O email marketing é uma das melhores maneiras de direcionar tráfego direcionado para o seu site de nicho. Você precisará usar um serviço de resposta automática, como Aweber, Get Response ou Mail Chimp, para poder criar sua lista e enviar e-mails automaticamente.

A melhor maneira de atrair pessoas para sua lista de e-mail é fornecendo-lhes um incentivo valioso. Esse pode ser um relatório ou guia especial conhecido como "ímã de chumbo". Como alternativa, você pode enviar seus assinantes de email para um vídeo privado que você criou, onde eles aprenderão algo valioso.

Depois de começar a criar sua lista de e-mails, você precisa criar um boletim informativo que você envia regularmente (uma vez por semana). Você precisará planejar esse conteúdo e criá-lo (você pode terceirizar) e depois carregar todas as mensagens no seu autoresponder. Você também pode criar uma mensagem de email de difusão para todos os seus assinantes de email sempre que desejar.

Sim, será necessário algum esforço para configurar um autoresponder e criar uma lista. Um boletim informativo significa criar muito conteúdo para seus assinantes. Mas realmente vale a pena fazer isso. Você pode enviar seus assinantes a ofertas relacionadas para gerar renda. Se você deseja vender seu site de nicho no futuro, uma lista de e-mails aumentará significativamente o valor.

5. Tráfego Pago

Usar tráfego pago é rápido e fácil. Você pode optar por anúncios PPC (pay per click), como o Google Adwords ou Bing Ads, ou usar anúncios de mídia social como o Facebook Ads. A vantagem do tráfego pago é que você pode enviar tráfego direcionado ao seu site muito rapidamente.

Para usar o PPC, você precisará usar algumas das palavras-chave da sua lista de palavras-chave. Você também precisará de uma página de destino adequada no seu site. Você não tem permissão para enviar o tráfego diretamente para uma página de vendas ou ofertas com o PPC. Portanto, você precisa criar sua própria página de destino que agregue valor ao visitante. Nesta página, você pode persuadi-los a ingressar na sua lista de emails, por exemplo.

Os anúncios do Facebook têm a vantagem de definir claramente seu público-alvo. Você pode usar o programa de anúncios para segmentar pessoas com informações demográficas e interesses específicos em diferentes locais. Os anúncios do Facebook geralmente são mais baratos que os anúncios do Google, por isso é algo que você precisa dar uma olhada para gerar tráfego direcionado.
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Você quer ganhar dinheiro com o seu site de nicho, não é? Bem, existem várias maneiras de fazer isso, como discutiremos neste capítulo. Alguns dos métodos trarão mais receita do que outros.

1. Marketing de afiliados

Essa é provavelmente uma das maneiras mais fáceis de monetizar seu site de nicho. Você encontra ofertas relacionadas a produtos digitais ou físicos e informa seus visitantes sobre elas. Toda vez que uma venda for feita usando o link de afiliado, você receberá uma comissão.

É fácil se tornar um afiliado da Amazon e Clickbank. Tudo o que você precisa fazer é concluir um processo de inscrição fácil e você receberá instruções sobre como obter seus links de afiliados. Ser aceito por redes afiliadas, como Commission Junction e Share A Sale, não é tão fácil, então veja isso um pouco mais tarde.

2. Crie seus próprios produtos

Você pode criar seus próprios produtos relacionados e vendê-los no seu site de nicho. Criar um produto não é tão difícil quanto parece e você pode usar o conteúdo PLR como base de um produto, por exemplo.

Verifique se qualquer produto que você cria é da mais alta qualidade. Se você precisar gastar dinheiro desenvolvendo um ótimo produto, esteja preparado para fazer isso. Nunca crie produtos inferiores ou você será inundado com solicitações de reembolso e as pessoas nunca mais visitarão seu site de nicho.

3. Ofertas de CPA

Existem milhares de ofertas de CPA em que você recebe uma comissão para que seus visitantes concluam uma ação específica, como inserir o endereço de e-mail ou o CEP. Nem sempre é fácil ser aceito pelas redes CPA, mas quando você tem um bom site de nicho instalado e funcionando, isso não deve ser um problema para você.

4. Google Adsense

Isso não o tornará rico, mas poderá gerar uma renda que você pode usar para outras coisas para desenvolver seu negócio de marketing de nicho. Você precisará se inscrever em uma conta do Google Adsense e, quando aceito, o Google colocará automaticamente anúncios em suas postagens e páginas. Quando um visitante clica em um anúncio, você recebe uma comissão.


5. Venda de publicidade em seu site de nicho

Depois que seu site de nicho for estabelecido, você poderá vender espaço publicitário, se desejar. Às vezes, os anunciantes em potencial entrarão em contato com você diretamente e você poderá negociar uma taxa mensal para um tipo específico de anúncio. Também existem sites disponíveis onde você pode informar aos anunciantes que deseja vender espaço publicitário em seu site de nicho. Esta é certamente uma boa maneira de gerar receita a partir do seu site de nicho, mas não é algo que você pode fazer imediatamente.


6. Venda serviços de treinamento em seu site de nicho

À medida que sua experiência cresce no nicho escolhido, você poderá oferecer serviços de treinamento ao seu público-alvo, se o seu nicho for adequado para isso. Seu público-alvo o respeitará como especialista e líder, e um número desejará pagar o valor máximo pelo seu conhecimento.
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Se você deseja evitar falhas no marketing de nicho, é essencial que você siga as práticas recomendadas que minimizarão suas chances de falhas. Aqui estão as melhores práticas que recomendamos que você adote:

1. Escolha o nicho certo

Não basta entrar e ir para qualquer nicho, porque soa sexy ou você viu em algum lugar recomendado. Você precisa fazer a lição de casa e garantir que o tamanho do nicho seja grande o suficiente e que haja pessoas dispostas a gastar dinheiro no nicho.

Não basta ir para um nicho que você é apaixonado. Pode não haver uma maneira de monetizar facilmente ou o nicho pode ser muito pequeno. Se você faz sua lição de casa e encontra um bom nicho, pode facilmente se interessar pelo assunto, porque sabe que ele tem potencial para ganhar dinheiro!

2. Configure seu site de nicho corretamente

Certifique-se de basear seu site de nicho em uma base de SEO. Você deve fazer uma pesquisa de palavras-chave adequada para saber em que base seu conteúdo e seu site. A classificação das páginas dos sites de nicho de mercado nos mecanismos de pesquisa deve sempre ser seu objetivo a longo prazo. Use o WordPress e escolha um tema de qualidade.


3. Publique conteúdo de alta qualidade

Nunca publique conteúdo de baixa qualidade no seu site de nicho. É melhor não publicar nada do que algo inferior. Você precisa desenvolver simpatia e confiança com seus visitantes e seu conteúdo fará isso. Se você não gosta de escrever, pague a um escritor profissional para criar seu conteúdo.

4. Direcione tráfego direcionado para o seu site de nicho

Nenhum tráfego é igual a nenhum dinheiro! Depois de configurar seu site de nicho, concentre seus esforços em direcionar tráfego direcionado. Use métodos gratuitos e pagos para fazer isso. Você pode terceirizar alguns de seus métodos de geração de tráfego, mas verifique atentamente como tudo está indo.


5. Crie uma lista de email

Dê aos visitantes uma razão para ingressar na sua lista de e-mails oferecendo um incentivo de alta qualidade. Em seguida, encante-os com e-mails regulares que fornecem valor e às vezes recomendam ofertas. O email marketing realmente funciona e agregará um valor significativo ao seu site de nicho.


6. Teste e teste novamente

Nunca se surpreenda se algo não sair da maneira que você deseja. Você precisa avaliar tudo e é altamente recomendável usar o Google Analytics para seu site de nicho.

Quando você estiver anunciando, avalie a quantidade de conversões que recebe. Veja suas páginas de destino e veja se você pode ajustá-las para aumentar os níveis de conversão. Às vezes, o menor dos ajustes pode fazer suas conversões dispararem.
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Agora você tem tudo o que precisa para escolher um nicho rentável e configurá-lo corretamente. Há um bom trabalho de preparação a ser realizado nos estágios iniciais, mas vale a pena se você deseja sucesso a longo prazo.

O marketing de nicho não está morto e não há nichos saturados - portanto, não acredite nesses mitos. Há muitas oportunidades para você criar um site de marketing de nicho lucrativo, do qual possa desenvolver e obter uma renda séria.

Aproveite a oportunidade de ser percebido como um especialista em seu nicho. As pessoas sempre são naturalmente atraídas por especialistas e figuras de autoridade, e isso realmente ajudará você a ser notado. Você poderá criar um grande número de seguidores nas mídias sociais e muitos visitantes regulares do seu site que têm um forte interesse em seu nicho.

Escolha as opções de monetização adequadas para você. Fornecemos vários exemplos, mas você não precisa usá-los todos. Algumas pessoas usam seus sites de nicho para se estabelecerem como especialistas e depois vendem serviços de treinamento para seus clientes, por exemplo. Se o nicho oferece essa oportunidade, você também pode fazer isso. Agora é a sua vez. Você precisa agir e seguir as orientações fornecidas neste guia. Não pule nenhuma etapa do processo. Depois de configurar seu site de nicho corretamente, o objetivo é fornecer conteúdo e marketing de qualidade.

Nada é mais importante do que receber visitantes direcionados ao seu site de nicho, uma vez que ele está funcionando com conteúdo. Portanto, concentre a maior parte de sua atenção nisso. Você pode configurar um funil de vendas no qual as pessoas se juntam à sua lista de e-mails e, em seguida, ter a oportunidade de visualizar suas ofertas com upsells etc. É ótimo aprender coisas novas e aumentar seu conhecimento sobre um nicho. Quando as pessoas começam a pedir conselhos, é uma sensação muito gratificante. Não deve demorar muito para chegar a esse ponto.

Esperamos que você tenha achado o Marketing de nicho moderno informativo e útil. Agora é hora de você começar a gerar idéias de nicho e a validá-las. Desejamos todo o sucesso em seu negócio de marketing de nicho!
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